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MARIO DE ECHEVARRÍA

Tel/fax: +34 985 741418
Teléfono móvil: +34 629519378

mariodeechevarria@asetradius.es
ORIAL TRADUCCIONES, S.L.
CIF: B74217555


Abogado internacional de negocios y traductor jurídico
Quince años de experiencia en despachos internacionales de abogados de Bruselas, Barcelona, Londres, Madrid y Moscú, asesorando a clientes de muy diversos sectores, así como en calidad de Director Jurídico interno de un laboratorio farmacéutico. Especialización en inmobiliario y energía.
Desde fines de 2005, Director gerente de  [image: image2.jpg]asetradius
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, empresa especializada en traducciones jurídicas.
Idiomas

· Español: Lengua materna

· Inglés: Bilingüe. Quince años asesorando a clientes extranjeros en inglés. 
· TOEFL (94/100), 
· GMAT (68/100)
· Francés: Bilingüe. 
· Diplôme de Langue, Alianza Francesa.

· Diplôme de langue et Culture Françaises, École Internationale de Cannes

·  Master “Licence Spéciale en Droit Européen”, Universidad Libre de Bruselas (ULB), con « Distinction ».
· Alemán: Nivel alto. 
· Título “MittelStuffe” del Goethe Institut.
· Italiano: Nivel alto. 
· Título  “Magíster Linguae”, Istituto Lorenzo de Medici (Florencia).
· Ruso: 
Nivel medio. Tres años viviendo en Rusia y asesorando en Derecho ruso.

Pares 
· Inglés<>español, directa e inversa, 
· Francés<>español, directa e inversa
· Italiano>Español, directa
Velocidad: Puedo traducir, sin merma de calidad, unas 6.000 palabras/día.

Áreas de Especialización

· Jurídica: 
Contratos de todo tipo patentes, escrituras y otros documentos notariales, sentencias y autos de los tribunales, Estatutos sociales y actas de acuerdos sociales.
· Económica y financiera: Cuentas anuales, balances y estados financieros, memorias de sociedades, contratos financieros y bancarios, declaraciones de impuestos, folletos informativos y de márketing.

· Inmobiliaria: Contratos de Arrendamiento, de compraventa, de obra, notas y certificados de Registros de la propiedad, informes de “due diligence”, memorias de calidades.
Algunos clientes de Asetradius
· Despachos de abogados: 
· Baker & McKenzie, 
· Clifford Chance,
· Cuatrecasas, 
· Garrigues, 
· Legalia
· Ramón Hermosilla y Gutiérrez de la Roza

· Uría y Menéndez

· Consultoras: 
· Enai, 
· Ernst & Young, 
· PWC, Price Waterhouse Coopers
· Morgan Stanley
· Empresas
· Capio

· Du Pont de Nemours

· Hidroeléctrica del Cantábrico
· Iberdrola

· Aviación Asturiana Técnica

· Agencias de traducción: 
· Eagle (Madrid, Londres)
· HL Trad (París, Bruselas)

· Juriscribe (Nueva York)
· Legal and Technical Translations (Kent)

· Offshore Translation (Jersey)

· Poliglota Ubiqus (Madrid)
· Rosetta Translations (Londres), 
· Tradulex (Madrid)
· Trans Edit Group (Milán)
· Translator Legal and Financial (Madrid)
· Vaughan Systems (Madrid)
Herramientas informáticas
· MS Office 2007
· Internet, conexión de 6 Mb

· Wordfast (memoria de traducción compatible con Trados)
· Abby FineReader (Reconocedor de textos OCR para documentos en pdf)

Trayectoria Profesional
De diciembre 2005 a la actualidad


Empresa:
Asetradius, Asesoría Internacional y Traducciones Jurídicas


Puesto:

Director Gerente


Logros:

En 2006, decidí establecerme por mi cuenta y crear mi propia empresa, ofreciendo servicios de asesoría jurídica a PYMES en su expansión internacional, y de traducciones técnico-jurídicas de alto nivel. En menos de 2 años, hemos traducido más de 3.000.000 de palabras en documentos jurídicos.
De marzo 2004 a noviembre 2005

Empresa:
Gutiérrez de la Roza Abogados Despacho de abogados 

Puesto:

Abogado Senior. 



Responsable de marketing y desarrollo de negocio

Logros:
Asesoramiento mercantil e inmobiliario a clientes del despacho, responsable de los clientes internacionales; derecho inmobiliario y de la energía, derecho financiero y del mercado de valores. Derecho medioambiental y proyectos de energías renovables. Protocolo de Kioto. 

Marketing: modernización de la imagen del despacho, desarrollando instrumentos de marketing (página Web, folleto informativo, presentación PowerPoint, apariciones en prensa, listados de asuntos). El despacho ha abierto más de 500 expedientes de asuntos y ha crecido un 70% en facturación en 2005.
De junio 2003 a febrero 2004


Empresa:
Lácer, S.A. Laboratorio Farmacéutico en Barcelona

Puesto:

Director de Asesoría Jurídica y Responsable de Seguros

Logros:
Gestión de la estrategia jurídica contra el impacto del Orden de Precios de Referencia. Participación en la elaboración del presupuesto (cuentas jurídica y de seguros) y obtención de ahorros superiores a 200.000 euros. Revisión de los procedimientos de elaboración y aprobación de contratos y gestión de siniestros. Cierre de más de 10 operaciones, en los primeros tres meses, por valor total de entre 30 y 50M de euros (licencias, fabricación, suministro, co-desarrollo, etc).

De octubre 1999 a mayo de 2003


Empresa: 
Baker & McKenzie Madrid. Despacho de Abogados


Puesto: 
Abogado Senior, Departamentos mercantil e inmobiliario
Logros:
Coordinación de equipos jurídicos de siete jurisdicciones (Bangkok, Frankfurt, Hong-Kong, Londres, Madrid, Manila y Milán) para la adquisición de la división textil de un grupo de empresas americano por una textil española por valor de más de 90 M de €, operación cerrada en tres meses, incluyendo la “due diligence”. Arrendamientos y “sale & leaseback” de varios edificios de oficinas y centros comerciales; concurso público para la venta de 14 helicópteros al Ministerio de Defensa; desarrollo de una práctica de Derecho de la energía.
De septiembre 1997 a septiembre 1999

Empresa:
Baker & McKenzie Moscú. Despacho de Abogados

Puesto:

Abogado Senior europeo. Departamento de Derecho inmobiliario

Logros:
Asesoramiento a clientes multinacionales en Derecho ruso e internacional; miembro del Comité Inmobiliario de la Cámara de Comercio Americana y del Club de Negocios de Moscú.
De agosto 1996 a agosto 1997


Empresa: 
Clifford Chance Moscú. Despacho de Abogados


Puesto: 
Director del Departamento Inmobiliario

Logros:

Creación de una práctica inmobiliaria en la oficina; promoción de edificios de oficinas; arrendamiento de oficinas para varias entidades operadoras del mercado financiero y de valores; promoción de cinco centros comerciales por toda la CEI para un promotor turco. 
De febrero de 1992 a julio de 1996

Empresa:
Clifford Chance Madrid. Despacho de Abogados


Puesto:
Abogado. Departamento inmobiliario

Logros:
Negociación del arrendamiento de oficinas del despacho en Barcelona, representando al arrendador mediante el sistema de “murallas chinas”; negociación con el Ayuntamiento para la conversión de un centro comercial de la Costa del Sol en uno de ocio. Requirió acciones penales contra el alcalde.
De septiembre 1990 a diciembre 1991

Empresa: 
Brosa y Asociados. Despacho de abogados en Barcelona

Puesto:

Abogado junior: Departamento mercantil y de fiscalidad internacional.

Formación

2004. Diplomatura en Derecho Farmacéutico por el Colegio de Abogados de Barcelona

1994. Diplomatura en Derecho Medioambiental

1994. Curso de Contabilidad para Abogados del Colegio de Abogados de Madrid

1993. Practicum en Derecho Inmobiliario y Urbanístico, Escuela de Práctica Jurídica 

1990. Licence Spéciale en Droit Européen por el Instituto de Estudios Europeos de la Universidad Libre de Bruselas (con Distinción)
1987. Licenciado en Derecho por la Universidad Complutense de Madrid
1986. Primer Ciclo de Ciencias Políticas por la Universidad Complutense de Madrid

Publicaciones y Seminarios

Más de 40 artículos sobre temas de su especialidad en periódicos y revistas como “Expansión”, “Cinco Días”,  “La Gaceta de los Negocios”, “Spanish Real Estate”, “Inmueble”, “Metros 2”, “The Moscow Times”, “Estates Gazette”, “Estates News”, “Russia Review”. Ha participado en seminarios a clientes, tanto privados como institucionales: Club Español de la Energía, Adam Smith Institute, Institute for Economical Research, Inmoseguros, Confederación Española de Cajas de Ahorros, etc.

Artículos y Folletos
1. “Los Mecanismos de Desarrollo Limpio, claves para cumplir Kioto”
             La Gaceta de los Negocios, Junio de 2005 
2. “Kioto y el comercio de derechos de emisión de gases de efecto invernadero en Europa y en España”(dossier)
             La Gaceta de los Negocios, marzo de 2005 
3. “ Su Majestad el Cliente” (marketing)
            Revista “Economist & Jurist”, octubre de 2004 
4. “The Single Iberian Electricity Market”
           Power in Europe, July 2002” 

5. “The Electricity market in Spain”
            European Legal Developments Bulletin, July, 2002 

6. “¿Qué es el “trading” de energía?”
           Mastercourse en Derecho de la Energía, IIR, abril 2002; Publicado en la  página Web del Club Español de la Energía, mayo de 2002 
7. “Gestión del riesgo de precio en el aprovisionamiento de gas natural: Herramientas disponibles y soluciones contractuales”
           Mastercourse en Derecho de la Energía, IIR, abril 2002; Publicado en la  página Web del Club Español de la Energía, abril de 2002 

8. “El Mercado Ibérico de la Electricidad”, Baker & McKenzie Bulletin, April 2002 
9.  “The Spanish Gas market is Reshaping”
           European Legal Developments Bulletin, April, 2002 
10. “Project Finance in Spain: the Draft Law on Public Concessions”
         Baker & McKenzie Bulletin August, 2001 
11. “Los seguros de la edificación”
        Revista “Metros Cuadrados”, noviembre de 2000 
12. “La privatización de las subastas judiciales”
       Revista “Inmueble”, julio de 2000 

13. “La recepción de obra en la Ley y en la jurisprudencia”
      Revista “Inmueble”, abril de
2000 

14. Co-author “The Fundamentals of real Estate Law in Europe”
      Baker &
McKenzie brochure, Spring 2000 
15. “The New Spanish Construction Act”
      International Corporate Law Bulletin, 
January, 2000 
16. “Comentarios a la Ley de Ordenación de la Edificación”
     Spanish Real Estate, marzo de 1999
Período Ruso

· Co-author- “Opportunities for Real Estate Purchases in Russia”- septiembre de 1999
· “Real Estate Investment Opportunities in the Wake of Russian Crisis”- Russia Review, marzo de 1999

· “Real Estate Investment Opportunities in the Russian Crisis” – Central European and CIS Legal Update, Invierno de 1998
· “Status of Reform in the Russian Real Estate Market”-Estate News, Primavera de 1998
· “Statute on Licensing of Real Estate Agent Activity”- marzo de 1998

· “La propiedad privada en Rusia”- marzo de 1998

· “Land Reform in Russia”- febrero de 1998

· “Blueprint of a Shopping Center”- The Moscow Times, julio de1997
· Co-autor de “European Leasing Practices Compared”- Clifford Chance Brochure, 1996

· Co-autor de “Investing in Commercial Property in Spain- Clifford Chance brochure, 1996

· La Nueva Ley de Arrendamientos Urbanos- CECA, mayo de 1995

· “Sorpresas en la aplicación de la nueva LAU”- febrero de 1995

Ponencias y Seminarios

· Coordinador “Impacto del Protocolo de Kioto en las empresas del sector energético”- Institute for International Research, septiembre de 2005.
· “Sistema de cobros y retribuciones por actividades del sector gasista” – 
Seminario a clientes de Baker & McKenzie, octubre de 2002

· “El Mercado Ibérico de la Electricidad”- Mastercourse en Derecho de la Energía, Institute For International Research, mayo de 2002

· “Due Diligence en adquisiciones multipaís”- Programa Superior en Economía y Empresa Latinoamericana, Universidad de Alcalá, enero de 2002
· “Los seguros en la Ley de Ordenación de la Edificación”- Inmoseguros, noviembre de 2000

· Taxation and Regulation of Retail Property Development- Adam Smith Institute, Moscú, junio de 1998

· “La Nueva Ley de Arrendamientos Urbanos”- Curso de Gestión de la 
Confederación Española de Cajas de Ahorros, 1996.
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